
O  M N I E

Trener i mentor kadry menedżerskiej. Na scenie
dzielę się tym, co widziałem w dużych organizacjach
od środka. Przed każdym wystąpieniem pytam
organizatora, kto będzie na sali, w jakim momencie
jest firma i co ma zostać w głowach uczestników.

C Z T E R Y  F O R M AT Y  W Y S TĄP I E Ń

Czas trwania jest orientacyjny, ustalamy go razem. Nie chodzi o minuty, tylko o efekt.

Keynote 10-15 minut

OT WA R C I E  KO N F E R E N C J I

Krótkie, mocne otwarcie, które nadaje ton całemu
wydarzeniu. Ma treść, ale przede wszystkim
inspiruje. Konferencję otwiera były szef Apple i Della
w Polsce.

Power speech około 1 godziny

E N E R G I A  D L A  Z E S P OŁU

Wystąpienie, które dodaje ludziom energii i
przygotowuje ich na ważny moment. Zmiany bywają
trudne, ale prowadzą do dużych sukcesów, na
przykładach z Apple, Della i Intela.

Spotkanie doroczne, kick-off sprzedażowy, start dużej
zmiany.

Wystąpienie
eksperckie

około 1 godziny

W I E D Z A  O D  P R A K T Y K A

Konkretny temat omówiony od strony praktyka.
Nacisk na wiedzę, którą słuchacze wykorzystają w
pracy, a nie na rozrywkę.

Konferansjerka od 1 dnia

P R OWA D Z E N I E  W Y DA R Z E N I A

Otwarcie, zapowiedzi prelegentów, agenda,
konkursy, wręczanie nagród i komunikaty
organizacyjne. Pilnuję czasu i rytmu. Także
wydarzenia kilkudniowe.

Szef Apple Polska

General Manager Dell Polska

Prezes Komputronik Biznes

Ponad 3000 prezentacji, wystąpień i szkoleń
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M Ó W C A ,  P R E L E G E N T ,  K O N F E R A N S J E R

Marcin Babiak
Wystąpienia, które nadają ton wydarzeniu. Mówię z pozycji
kogoś, kto sam zarządzał dużymi organizacjami.

3000+
prezentacji, wystąpień i szkoleń

blisko 30 lat
w zarządzaniu

PL / EN
bez dopłaty



P R Z Y KŁA D O W E  T E M AT Y

Każdy temat dopasowuję do wydarzenia i publiczności.

K E Y N OT E

Jak rosnąć na nasyconym rynku, kiedy
klienci mają już wszystko
Skąd brać wzrost, gdy rynek przestaje rosnąć.

P OW E R  S P E E C H

Zmiana boli, ale się opłaca. Lekcje z Apple,
Della i Intela
Prawdziwe historie z firm, w których zmiany były trudne,
ale prowadziły do sukcesu.

W Y STĄP I E N I E  E KS P E R C K I E

Sprzedaż zaczyna się od pytań, nie od oferty
Jak dobre pytania skracają drogę do zamówienia.

W Y STĄP I E N I E  E KS P E R C K I E

AI w biznesie: co już dziś zmienia pracę
menedżera i handlowca
Praktyczne zastosowania sztucznej inteligencji w
codziennej pracy.

W Y STĄP I E N I E  E KS P E R C K I E

LinkedIn, który przynosi zapytania, a nie
tylko reakcje
Marka osobista i firmowa, która przekłada się na
rozmowy handlowe.

W Y STĄP I E N I E  E KS P E R C K I E

Czas menedżera: jak odzyskać godziny,
które zjadają spotkania i maile
Konkretne metody porządkowania kalendarza, spotkań i
poczty.

P R Z Y  K AŻD Y M  F O R M A C I E

Moja rola nie kończy się na scenie
Zostaję z uczestnikami w czasie networkingu. Jako profesjonalny
networker inicjuję rozmowy, łączę ludzi i podsuwam tematy. Pomagam,
żeby wydarzenie żyło również w foyer.

Wycena
Każde wystąpienie wyceniam
indywidualnie. Długość
wystąpienia nie wpływa na cenę.

Język
Mówię po polsku i po angielsku,
bez dopłaty.

Jak zaczynamy
Bezpłatna rozmowa, dopasowanie
tematu i przebiegu, wydarzenie.

Porozmawiajmy o Twoim wydarzeniu
Powiedz, kiedy i dla kogo je organizujesz. Wrócę z propozycją formatu.

604 164 739
marcinbabiak.pl/wystapienia/
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